
Agent de comptoir (H/F)
69440 MORNANT   Accéder à l'annonce en ligne   

 Contrat de travail temporaire  Temps plein
 Dès que possible  Ouvert aux personnes en situation de handicap
 Durée : 18 mois  12.02 / Heure  

   L'entreprise 
Actual Group, 5ème acteur français de l'emploi, est un groupe humaniste facilitant le droit au travail
pour tous.

Les bénéfices de travailler avec Actual :

- Livret Actual rémunéré à 12%/an soit 1% /mois et non bloqué
- Acompte chaque semaines (sauf en période de paie)
- 10% IFM et 10% CP
- Mutuelle santé possible dès la 1ère heure de travail
- FASTT (aide à la location de véhicule, au logement, accompagnement suite AT, aide garde
d’enfant, voir site FASTT)
- Parrainage
- Suivi de projet professionnel personnalisé
- Possibilité de formation personnalisée

   Le poste 
Rejoignez notre équipe dynamique en tant qu'Agent de comptoir (h/f) !

Vous serez en charge d'accueillir et de conseiller la clientèle ainsi que la vente de matériel
et d’équipements pour les professionnels du BTP. Vous serez également responsable de la
bonne tenue de l’espace de vente.

Les horaires sont du lundi au vendredi, de 7h à 12h et de 13h à 18h, ainsi qu'un samedi sur
deux de 7h30 à 12h. Profitez d'une semaine de travail de 4 ou 4,5 jours avec un jour de
repos fixe.

Durée du contrat : 18 mois

Date de début : Dès que possible

Type de contrat : Temps plein (39 heures par semaine)

Salaire : 11,88 € par heure

Cette opportunité est proposée par notre agence spécialisée dans le secteur du BTP.

Actual Chazelles sur Lyon 458
20 Rue Alexandre Séon - 42140 Chazelles-sur-Lyon - 04 77 36 10 80 

https://www.groupeactual.eu/offre-emploi/agent-de-comptoir-hf-mornant-RE0843885A334656


Ne manquez pas cette chance de rejoindre une entreprise où votre contribution fera la
différence !

    Le profil recherché 
Nous recherchons un candidat pour le poste d'Agent de comptoir (h/f).

Le profil idéal doit posséder les qualités suivantes :

- Sens de l’accueil : savoir recevoir le client avec professionnalisme et convivialité.
- Écoute active : comprendre les besoins et attentes du client.
- Expression claire et adaptée : savoir expliquer des informations, parfois techniques.
- Bonne maîtrise des outils informatiques
- Respect des procédures : sécurité, conformité, politique commerciale.
- Goût pour la vente et la relation commerciale

Vous vous reconnaissez dans ce profil ? Saisissez l’opportunité et postulez dès maintenant 
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