
Conseiller de vente (H/F)
44190 CLISSON   Accéder à l'annonce en ligne   

 CDI  Temps plein
 Dès que possible  Ouvert aux personnes en situation de handicap

   L'entreprise 
L'agence Actual de Vallet collabore avec une entreprise spécialisée dans le commerce de détail de
quincaillerie, peintures et verres en grandes surfaces.

   Le poste 
Poste : Conseiller de vente (h/f)

Nous recherchons un Conseiller de vente h/f dynamique et passionné pour rejoindre notre
équipe à Clisson (44190). Ce rôle est essentiel pour offrir un service client exceptionnel et
garantir une expérience d'achat inoubliable.

Vos missions :

Accueil et vente : Vente conseil sur le secteur de l'habillement, et en polyvalence sur
des rayons tels que : peinture, droguerie, peinture... Vous serez chargé de saluer,
accueillir et accompagner les clients dans leurs projets. Vous saurez conclure les ventes et
proposer des produits complémentaires. Vous gérerez également les devis, les commandes
et les appels téléphoniques.

Présentation et gestion des rayons : Vous veillerez à la mise en rayon, à la mise à jour des
affichages prix et à la présentation impeccable des produits.

Gestion des stocks : Vous participerez activement à la gestion des stocks, des commandes
et des inventaires, en assurant la disponibilité des produits.

SAV et litiges : Vous traiterez les services après-vente et résoudrez les litiges
conformément aux politiques de l'entreprise.

Informations supplémentaires :

Type de contrat : CDI
Temps de travail : 35 heures/semaine

Agence responsable : Actual Vallet

ACTUAL VALLET
38 Rue des forges - 44330 Vallet - 02 30 25 00 80 

https://www.groupeactual.eu/offre-emploi/conseiller-de-vente-hf-clisson-RE0813985A329738


    Le profil recherché 
Le poste de Vendeur conseil (h/f) nécessite un candidat possédant un ensemble de compétences variées
et un certain niveau de maîtrise dans chaque domaine.

Le candidat idéal doit démontrer une forte capacité en communication, essentielle pour
interagir efficacement avec la clientèle et comprendre ses besoins.

Une expérience avérée en vente est cruciale, notamment pour atteindre et dépasser les
objectifs commerciaux.

La maîtrise des techniques de négociation est également requise pour garantir la
satisfaction du client tout en optimisant les résultats de l'entreprise.

Un bon niveau de compétence en gestion des stocks est souhaité, afin de maintenir un
inventaire précis et ordonné.

Enfin, le candidat doit avoir une forte capacité à travailler en équipe, contribuant ainsi à un
environnement de travail collaboratif et positif.
Profil : Vous avez une première expérience en vente réussite dans le secteur du prêt-à-porter
? Rejoignez-nous !

ACTUAL VALLET
38 Rue des forges - 44330 Vallet - 02 30 25 00 80 


